* Plano de Acéo - Diagnéstico

@ Obijetivo

[74Seu negécio ja possui uma estrutura sélida, mas ainda ha espago para otimizar
processos e escalar de forma mais previsivel. Pequenos ajustes podem trazer um
grande impacto no crescimento.

Nivel 3: Escala e Expansao

Checklist de Execucgao:

{74 Escalar campanhas de trafego pago (Novos Canais)
"4 Criar um sistema de indicacao

74 Automatizar a analise de métricas

{74 Consolidar a lideranca da marca no setor

{74 Expandir para novos mercados

Passos e Como Fazer:

+ Passo 1 — Expandir a Estratégia de Captacgao
"4 Como fazer:

e Aumente investimentos nos canais que estao gerando ROI positivo.
e Teste novos formatos de anuncios, como campanhas de remarketing avangado.
e Explore novos publicos e audiéncias similares para aumentar o alcance.

¢+ Passo 2 — Criar um Time de Vendas de Alta Performance
{74 Como fazer:

e Treine a equipe com base nos melhores vendedores e técnicas comprovadas.
e Estabeleca metas e recompensas para incentivar a alta performance.
e Acompanhe métricas de produtividade e ajuste processos conforme necessario.

+ Passo 3 — Automatizar a Analise de Dados
"4 Como fazer:

e Utilize dashboards para monitorar KPIs em tempo real.
e Teste diferentes estratégias e faga ajustes constantes.
e Acompanhe tendéncias do mercado e adapte sua abordagem.

+ Passo 4 — Consolidar a Lideranga no Setor
{74 Como fazer:



e Participe de eventos e feiras do setor para fortalecer a marca.
e Produza conteudo premium como webinars e relatérios de mercado.
e Expanda a presenca digital com campanhas institucionais e de relacionamento.

+ Passo 5 — Expandir para Novos Mercados
74 Como fazer:

e Desenvolva novos produtos ou servicos complementares.
e Teste estratégias de precificacdo para aumentar a margem de lucro.
e Avalie a possibilidade de internacionalizagado ou novos segmentos de publico.

«#* Tempo estimado: 10 a 12 semanas
s Foco: Escalar vendas e consolidar a marca no mercado.

O que te trava x O que vocé ganha

+ Passo 1 — Expandir a Estratégia de Captagao

{74 Problema: Sua geracéo de leads cresce, mas ainda ha limitacdes para escalar.

"4 Transformagao: Com campanhas escaldveis, sua empresa multiplica os resultados sem
perder controle.

+ Passo 2 — Criar um Time de Vendas de Alta Performance

"4 Problema: O time comercial ndo esta preparado para lidar com um volume alto de leads
qualificados.

"4 Transformagao: Com treinamento e estrutura, sua equipe maximiza conversdes e gera
mais receita.

+ Passo 3 — Automatizar a Analise de Dados

"4 Problema: Decisbes sdo tomadas sem base em dados concretos, aumentando o risco
de erro.

"4 Transformagao: Dashboards e métricas em tempo real garantem decisées estratégicas
mais assertivas.

+ Passo 4 — Consolidar a Lideranga no Setor

"4 Problema: Mesmo crescendo, sua marca ainda ndo domina o mercado.

74 Transformacgao: Com presenca consolidada, sua empresa se torna referéncia e atrai
clientes de forma organica.

+ Passo 5 — Expandir para Novos Mercados

{74 Problema: A empresa atingiu um patamar alto, mas precisa crescer para manter
competitividade.

74 Transformacao: Explorando novos mercados, sua empresa amplia faturamento e reduz
riscos de estagnacéo.




Conclusao - Nivel 3

Seu negocio agora tem processos otimizados e capacidade de crescimento acelerado. Com
estratégias de escala, vocé pode consolidar sua lideranga no mercado e explorar novas
oportunidades de expansdo. O proximo passo é se tornar referéncia absoluta no seu setor e
ampliar suas fontes de receita.
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